ABELLA J» CAPACITACION para la ACCION EFECTIVA jai; HHH
- CONSULTORES SEMINARIOS TALLER , WORKSHOPS y CURSOS PRACTICOS 'IW H LR

Marketing y Negociacion | EMPRENDEDORES
Inteligente de SERVICIOS |} Herramientas Claves para
PROFESIONALES i Gerenciar un Nuevo negocio

COACHING Inteligente, | Como armar su propio
Comunicaciones y ; PLAN de MARKETING
TRABAJO EN EQUIPO | orientado a Ventas Rentables

Claves para GERENCIAR CALIDAD DE SERVICIO |
PYMES y Negocios en orientada al CLIENTE EXTERNO |
Tiempos Dificiles e Interno de su Empresa |

| Promocién y Negociacion || NEGOCIACION INTELIGENTE
| en VENTAS de PRODUCTOS | orientada a la VENTA DE
| INDUSTRIALES | SERVICIOS

Direccién Estratégicade |  CLINICA de VENTAS para
Empresas, PYMES y § Vendedores Profesionales
Emprendimientos g de Empresas y PYMES

CADA ACTIVIDAD EN VERSIONES COMPACTA 4 HS. O FULL 8 HS. POSIBLES DE ADAPTAR A SU EMPRESA




